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:ìl ¡1, i:ì'í'- i j -;' Au ßenbord- Motoren f ür den Weltmarkt
AIs Christoph Ballin dem Kollegen
Friedrich Böbel se¡n restauriertes Holz-
bootvorführt, spottet der promovierte
Elektrotechn iker nur über die veraltete
Technik des Êlektromotors, statt die
Eleganz des Bootes zu loben.
So entstand die Geschäft sidee für Tor-
qeedo - die Entwicklung eines tech
nisch aktuellen, elektr¡schen Außen-
bordmotors bis sechs PSfúr leichte
Boote, Segelboote, Beiboote. Friedrich
Böbel und Christoph Ball¡n grùndeten
Ìm Februar2005 die-Iorqeedo GmbH.
,.Alles, was wÌr hatten, warunsere ldee,
und wÌr haben unsere lvfarktchance ge-
nutzt. Torqeedo ist nicht aus Ergebn¡s-
sen eines Forschungslabors entstan
den, sondern w¡rhaben mit zwe¡Mill¡o-
nen Euro Startkapita I ganz vorneange-
fangen ', erzählt Ball¡n.
Der Erfolggründet aufeiner neuen I\¡o-
tortechnologie sowie Prope,ler- und
Batterietechnologie. Die digitale Leis-
tungseleldronik ezeugtein 24-fach hö
heres Drehmomentals in konventionel
len Motoren, die Propellertechnik
kommt aus der- Großschifffahrt, und
d¡e verwendeten Lithium,Mangan Bat-
terien haben eine höhere Energie,
dichte als bisherige b¡eibasierte Batte-
den. Der elektrische Außenbordmotor

von Torqeedo ist lautdem Start-up
doppelt so effzient wie Motoren mit al-
terTechnik und neunmal effizÌenter als
Benzinmotoren. Nach elf Monaten Ent
wicklung konnten Böbel und Ballin ih-
ren Au ßenbordmotor i m Januar 2006
auf der l\4esse,,boot' in Düsseldodvor-
stellen. Seitdem haben sie 6 000l\y'oto

Neue ldeen, neue Geschäftsmodef le,
neue Unternehmen:

Torqeedo, Starnberg

ren an den N4arine und Bootsausrùs-
tungshandel hauptsächl¡ch in Europa
und Nordamerrka verkauft. Totqeedo
hat 30 l\,4itarbeiter für Vertrieb und Ent
w¡cklung. Produzie¡t w¡rd ¡n mittelstän
dischen Padnerfirmen.Anteilehalten
neben den Gründern PrÌvatinvestoren,
die KfW und d¡e Bayerische Beteili,
gungsgesellschaft.

Böbel ¡st Physiker und Elektrotechn¡-
kerund betreut die Bereiche lnnova-
t¡on und Entwicklung beiTorqeedo.
Vorherwarerfilr die Gardener AG und
die f\y'olkerei Alors Nlttller cmbH & Co.
KG für Produktton, Logistik, Einkauf,
Fo.rschung und Entwicklung verant
wortlich. Ballin isl der Vertriebs- und
l\¡arketingexperte. Er studie¡te BWL
und ber¡et achtJahre für lvlcKinsey.
Dann ging erals Geschàftsführerzu
Gardener.
Obwohl die Gewinnzone noch n¡chter-
re¡chtist, blickt Ballin optim¡stisch in
dieZukunft, denn das Unternehmen
hat in derZeitvon dreiJahren ein inter
nationales Vertriebsnetz aufgebaut
m¡t einerTochterfirma in den USA und
Partnern ¡n 30 Lándern.Der US amerr-
kanische MarÌnebedarf händler West
lvlarine hat Torqeedo als,,Zuleferer
des Jahres 2007" inderKategor¡e
Green Product ausgezeichnet.
FLirdie Zukunft verkünden Ballin und
Böbel selbstbewusst: ,.Wir wollen die
besten elektrischen Außenbordmoto
ren bauen und ¡m Segmentbissechs
PS die einzige Alternat¡ve sein." Von
e¡nem solchen lvlotorlässt sich ein neu I

restauriertes Bootgern die Show steh- l
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